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8 GROUPES SONT CREES (2 OU 3 ETUDIANTS PAS GROUPE)

C’est la premiére fois qu’autant de groupes sont créeés :
cela va permettre encore plus d’échanges.

Les éléves ont déja suivi des formations théoriques sur le marché des céréales durant leur formation. CERE-GAME doit leur permettre
de mettre en pratique leurs acquis par le jeu.

Rapidement les groupes se garantissent des prix minimum. Une explication de base est nécessaire, mais les questions posées
confirment que les connaissances ne sont pas completement acquises. lls sont impatients d’en savoir plus.

Mais ce n’est pas sans compter le Maitre du Jeu qui pimente le scénario dicté par les cartes.

Les nouvelles ne sont pas bonnes sur le marché : elles sont annoncées par les courtiers qui joignent par téléphone le Maitre du
Jeu durant la partie. Les cours évoluent fortement en fonction des nouvelles qu’ils aménent.

Les questions fusent et tout est fait pour que les étudiants sachent utiliser les outils qui leur ont été présentés lors des formations
précédentes.

En fin de partie, I'objectif est atteint : ils ont touché du doigt la théorie.
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Suivi informatique
des positions

pour une réflexion
plus rapide.

On arrive & I'échéance des assurances
de type « C » et de type « P »:

ca va phosphorer L

Le plateau de jeu : on approche de la fin de la

partie ! Plus que deux tours de jeu et les 800t

seront vendues : par deux fois le potentiel de
rendement a été revu a la baisse !
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Estimez votre niveau de compétence avant / apres avoir participé au jeu

B Je ne sais rien sur le sujet B Je sais décrire tous les éléments pertinents

B Je sais dire |'une ou I'autre chose correcte a ce sujet ainsi que les relations entre eux

W Je sais dire et expliquer les principaux concepts W Je suis capable d'argumenter mes affirmations et choix
THEMES AVANT APRES

Justifier le choix de commercialisation _. -_
selon les évenements du marché
Décrire un cadre de gestion et le respecter _I ._

100% 0% 100% 0% 100%

D’une maniéere générale, quelle est votre appréciation au sujet du jeu CEREGAME ?

Trés négative

Plutét négative

m Plutét positive
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Trés positive
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La synthése des résultats :

Méme si certains ont de belles moyennes
de vente, personne ne perd, car tout le —
monte repart en ayant compris la gestion

du risque de prix. 6 groupes sur 8 ont «battu » le marché :
h Q E ! leur prix de vente est supérieur a la moyenne du marché
BRAVO !

yenne du marché" constatée de la partie : 1338.00

Tableau des résulats Classement des groupes
Groupe PMV Assurance| Risque - Ecart PMV Assurance Risque
1 1456.38 40 000 9.1 1 5 7
3 1439.38 28 000 5.84 2 3 4
5 1433.51 43 500 6.43 3 6 3
g 142088 19 ooo [N 4 [
7 1402.01 58 500 5.12 5 7 1
6 1385.38 62 400 6.59 6 8 5
2 1335.50 29 000 5.54 7 4 2
4 1312.75 27 000 8.7 8 2 6
i, Ecart Centre Chemin de Commercialisation / PMV
L]
? °
8
7
L °
6
° ()
5 [ ]
a4
3
2
1
0
1300 1320 1340 1360 1380 1400 1420 1440 1460 1480
Tous ne se sont pas assurés de la méme
facon : le colt global des différentes Tous n’ont pas pris les mémes risques :
stratégies n’est pas le méme ! I’écart entre leurs positions et le centre de

leur chemin de commercialisation est plus
ou moins important
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