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La partie « test » a été analysée sous tous les angles avec l’aide d’Orso 
ESCARTIN, afin de valider les arguments à apporter aux futurs apprenants 
pour qu’ils puissent assimiler par le jeu des points compliqués mais 
indispensables à la compréhension du marché à terme.

	f Les dépôts de garantie

	f Les appels de marge

	f La base et l’impact de son évolution sur les prix du marché physique lors des échanges de lots (AA)

La base initiale est fixée.
 
Elle évolue à chaque tour de jeu et bien sûr il faut la fixer au plus haut pour valoriser au mieux  
la vente physique qui en découle.

	f Les échanges de lots (AA)

Une fois la base fixée, deux échanges de lots (AA) ont lieu durant la partie pour sortir du marché à terme, fixer le prix physique et 
mettre ainsi en évidence le risque de base.

NOMBREUSES SONT LES IDÉES QUI ONT GERMÉ DURANT LE JEU,  
POUR PERMETTRE AU MAÎTRE DU JEU  

DE PIMENTER LES PARTIES DE CETTE CATÉGORIE.
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AA

Évolution de la base

Base moyenne : 15,00
Base mini : -10 
Base maxi : 40

Bien sûr nous avons aussi sécurisé nos prix de vente via l’utilisation d’assurance de type « P » et « C », tout en respectant le 
chemin de commercialisation !

AA
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Chemin de commercialisation

Cette partie « test » a bien mis en évidence :

	f La trésorerie nécessaire pour agir sur le marché à terme.

	f L’importance de la fixation de la base qui permet d’améliorer la performance globale.

	f Le fonctionnement des échanges de lots – AA, indispensable pour déboucler la position sur le marché à terme

	f Les gains pris sur le marché à terme, qu’il faut bien prendre en compte pour la performance totale de la vente.

Position Marché à terme

G/P Mat 71 500 €

65,00 €/t

Position Physique

Vente 1 100 t 1 099,64

Bilan globale

Vente 1 100 t 1 164,64

On remarque l’absence d’acheteur en mars, ce qui a nécessité un retour dans le chemin de commercialisation dès le tour suivant !
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TÉMOIGNAGE
ORSO ESCARTIN 
INGÉNIEUR  
ARTS ET MÉTIER,

J’ai récemment eu l’opportunité de tester la nouvelle version de Cérégame.  

Dès le début, j’ai été frappé par la manière dont le jeu rend accessible des 

concepts souvent jugés complexes. Il est à la fois très ludique et facile à 

prendre en main !

Le jeu parvient à simplifier et à gamifier des notions clés comme la différence 

entre le cours matif et le cours physique, la fixation de la base. Chaque tour 

place les joueurs face à des choix et situations stratégiques similaires à ceux 

que rencontrent les acteurs réels des marchés. À la fin de la partie, une analyse 

synthétique permet de revenir sur les décisions prises et d’évaluer leur impact.

En plus d’apprendre, on prend plaisir à analyser les mouvements du marché et 

à ajuster ses décisions en conséquence. Les discussions avec Antoine WUCHNER 

autour de chaque choix ont permis de confronter différentes visions et stratégies, ce 

qui a enrichi l’expérience de jeu.

En conclusion, après une partie, on n’a qu’une envie : en recommencer une pour 

tenter d’améliorer son prix moyen de vente !

en contrat d’alternance chez VIVESCIA


