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LE DÉROULEMENT DE LA FORMATION 

Une formation sur le marché à terme est proposé aux 21 étudiants 
répartis en 5 groupes.

Pour la première fois, le plateau de jeu se mute en «marché à terme» 
avec les conséquences que cela comporte (suivi de la base,échange 
de lots).

Chaque groupe définit rapidement son chemin de commercialisation.

La base initiale est définie :

Elle va évoluer à chaque tour de jeu et elle devra surtout être fixée au bon moment pour que les deux échanges de lots (AA),  
qui fixeront le prix physique, soient le plus bénéfiques.

Les élèves, déjà bien au fait des rouages du marché, vont également utiliser à leur demande des assurances de type « C » et « P »,  
ce qui pimente la partie.

Les questions fusent, les appels de courtiers rendent encore plus crédibles la campagne de commercialisation qui se déroule  
grâce à CÉRÉ-GAME.

AA

Base (17 mois)
Moyenne 83
Mini 15
Maxi 120
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TÉMOIGNAGES
•	 Dynamique, bonne mise en pratique

•	 Très enrichissante, ludique

•	 Très proche de la réalité, les appels de courtiers  
étaient un réel plus

•	 Utile pour illustrer les notions théoriques vues au préalable

•	 L’occasion de mettre en pratique pour mieux maitriser les concepts

•	 Très bonne formation, permet de mettre en pratique la théorie

UN GRAND BRAVO À TOUS !
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Bien sûr il faut un gagnant, mais les résultats des groupes permettent aussi de rappeler les risques marché à terme :  
bien fixer la base, ne pas oublier de vendre le sous-jacent et rester dans son chemin de commercialisation.


