
Les Agents de Relation Culture (ARC) sont en contact avec leurs agriculteurs 
et ils doivent être en mesure de les conseiller dans leurs stratégies de vente.

Durant le jeu, ils pourront parfaire leur connaissance. Ils devront vendre 
1.000 tonnes de blé en 18 tours de jeu, simulant une vraie campagne de 
vente. 

Dans un premier temps, ils bâtissent leur chemin de commercialisation 
avant de prendre leur décision de vendre ou pas, en fonction de l’évolution 
des cours.

Comme à son habitude, le Maître du Jeu anime la partie et il ne tarde pas à 
pimenter la partie, ce qui est propice à l’action et à la réflexion. 

Les échanges sont nombreux. Les questions fusent, mais il ne faut pas 
dévoiler sa stratégie aux autres groupes.

Le Maître du Jeu, autorise pour la première fois un dépassement du chemin 
par le bas de 5% au groupe, qui voyant une tendance de marché haussière,  
il souhaite se couvrir davantage qu’autoriser normalement !

À VOS CÔTÉS…  
POUR UN ACCOMPAGNEMENT  
PERSONNALISÉ.
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Lors de cette session palpitante, six groupes se sont lancés dans l’aventure !

Le Maître du Jeu, confiant et fin stratège, avait affûté son scénario, prêt à semer 
la surprise et à déclencher des réactions en chaîne parmi les équipes.  Les esprits 
s’échauffent, les stratégies s’affûtent… Et les outils de gestion du risque de prix sont 
là, disponibles tout au long de la partie pour les plus audacieux !

L’OBJECTIF

Le Maître du Jeu, autorise pour la première fois un dépassement du chemin par le bas de 5% au 
groupe, qui voyant une tendance de marché haussière,  il souhaite se couvrir davantage qu’autoriser 
normalement ! 

 

 

 

 

 

 

 

Les résultats 

Tous les parCcipants avaient déjà un bon niveau, mais ils ont encore une marge de progression dans 
la connaissance et l’uClisaCon des ouCls à disposiCon pour opCmiser et sécuriser leur prix de vente. 

1) 3 groupes sur 6 ont baNu le marché. Pas évident, dans un marché très volaCle comme il l’a 
été. Pourtant la meilleure moyenne de vente est obtenue par le groupe VERT. 

2) Tous les groupes n’ont pas pris les mêmes risques : le groupe VIOLET est celui qui a été le 
plus sage ! 

3) Dans un marché volaCle, la réflexion sur la sécurisaCon des prix par les assurances de type 
« C » ou de type « P » se pose. Le groupe JAUNE est celui qui a le plus inves@, peut-être pas 
toujours à bon escient ! 

4) Les groupes JAUNE, BLEU et ROUGE ne baNent pas le marché, et leurs moyennes de vente se 
Cennent pourtant dans un mouchoir.  
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L’ANALYSE DU MAÎTRE DU JEU
Belle partie, très dynamique ! J’ai été impressionné par leur niveau de connaissances. Ils ont été vraiment 
très positifs tout au long de la partie, qui s’est déroulée à un bon rythme. Il est seulement dommage 
que le marché réel ait été amorphe, ce qui a limité le nombre d’appels de courtiers extérieurs, pourtant 
toujours appréciés.

De nouvelles idées d’amélioration de CERE-GAME ont émergé, sans doute à mettre en pratique 
prochainement avec des groupes déjà expérimentés.
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3 groupes sur 6 ont battu le marché. Pas évident, dans un marché très volatile comme il l’a été. Pourtant la meilleure 
moyenne de vente est obtenue par le groupe  VERT  . 

Tous les groupes n’ont pas pris les mêmes risques : le groupe  VIOLET  est celui qui a été le plus sage !

Dans un marché volatile, la réflexion sur la sécurisation des prix par les assurances de type « C » ou de type « P » se pose. Le 
groupe  JAUNE  est celui qui a le plus investi, peut-être pas toujours à bon escient !

Les groupes  JAUNE ,  BLEU  et  ROUGE  ne battent pas le marché, et leurs moyennes de vente se tiennent pourtant dans un 
mouchoir.

LES RÉSULTATS

 

 

RAJOUTER DES, C, P, …..Pas de picto AA, ni de CP !!! 
 

Témoignages 

CereTop ! Que du posiCf ! 

Pédagogique et ludique, très bien ! 

Très enrichissante de manière ludique. 

Enrichissante dans les différents domaines à comprendre. 

Formateur à l’écoute. 

 

 

 

 

Florent RINGEISEN :  xxx (en aNente de témoignage – à meNre en valeur) 
 

L’analyse du Maître du Jeu 

Belle par@e, très dynamique ! J’ai été impressionné par leur niveau de connaissances. Ils ont été 
vraiment très posiCfs tout au long de la parCe, qui s’est déroulée à un bon rythme. Il est seulement 
dommage que le marché réel ait été amorphe, ce qui a limité le nombre d’appels de courCers 
extérieurs, pourtant toujours appréciés. 
De nouvelles idées d’amélioraCon de CERE-GAME ont émergé, sans doute à meNre en praCque 
prochainement avec des groupes déjà expérimentés. 
Bravo à tous ! 

Tous les participants avaient déjà un bon niveau, mais ils ont encore une marge de progression dans la connaissance et l’utilisation 
des outils à disposition pour optimiser et sécuriser leur prix de vente

TÉMOIGNAGE
- 	 CereTop ! Que du positif !

- 	 Pédagogique et ludique, très bien !

- 	 Très enrichissante de manière ludique.

- 	 Enrichissante dans les différents domaines  
à comprendre.

- 	 Formateur à l’écoute.
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Encore merci de m’avoir convié à la session de CERE-GAME ! C’est la première 
formation que j’ai eu l’occasion de faire sur les options depuis que je suis courtier 
et j’ai trouvé ça vraiment interessant. Pour une fois, on apprend en jouant et dans 
la bonne humeur ! Ton approche est novatrice, ludique et efficace. Mon seul regret 
et de ne pas avoir eu le temps de faire d’autres parties. J’espère avoir d’autres 
occasions de jouer à CERE-GAME afin d’améliorer mon appréciation du marché, 
mieux appréhender la gestion du risque, la garantie d’un prix mini… 

Julien Mazacz, courtier chez BLOCH et REHS

Bravo à tous !


