
COMPRENDRE - CONSTRUIRE - COMMERCIALISER

LE MARCHÉ  
DES CÉRÉALES



TROIS PILIERS PÉDAGOGIQUES

Commercialiser
les solutions créées : 
déterminer le besoin, savoir 
argumenter, convaincre 
et vendre les stratégies 
de commercialisation 
de céréales.

Co-construire
par secteur et cible, 
une gamme de produits 
structurés adaptés aux besoins 
réels des professionnels 
du secteur pour limiter 
les risque de prix.

Comprendre par le jeu
le fonctionnement complexe 
du marché des céréales : 
acteurs, fondamentaux, 
chemin de commercialisation, 
mécanismes et outils de 
gestion de risque.

J’ai fondé CÉRÉ-GAME 
CONSULTING avec une ambition 
claire : transmettre de manière 
innovante et globale les clés 
de lecture et de compréhension 
du marché des céréales. 

Fort de plus de 20 ans 
d’expérience dans ce domaine, 
je constate que les marchés ont 
bien changé ces dernières années. 

Pour des raisons géopolitiques, 
météorologiques ou 
économiques, les évolutions des 
prix sont devenues incontrôlables 
et de plus en plus imprévisibles. 

Elles imposent de fait aux acteurs 
sur le marché de maîtriser les 
outils à leur disposition pour 
sécuriser leurs décisions, tant 
sur le marché physique que sur 
le marché à terme.

Antoine WUCHNER / Founder
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SE FORMER PAR LE JEU POUR MIEUX
COMPRENDRE ET MAÎTRISER
LE MARCHÉ DES CÉRÉALES

CÉRÉ-GAME est une solution unique, professionnelle et ludique. 
Le jeu est pensé pour rendre l’apprentissage du marché des 
céréales accessible, engageant et directement applicable.

CÉRÉ-GAME CONSULTING propose :

•	 Des modules de jeu complets adaptés aux publics en fonction 
des besoins.

•	 Des scénarios réels « gamifiés » pour une compréhension 
concrète et rapide.

•	 Des échanges constructifs durant le jeu avec le monde réel 
du « trade ».

CÉRÉ-GAME vous permet de comprendre par 
le jeu le fonctionnement du marché des céréales.

Grâce à des campagnes de commercialisation 
ludiques et toujours plus proches de la « vraie vie », 
vous maîtrisez rapidement les outils couramment 
utilisés par les professionnels.
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Technique 
maîtrisée grâce 
à CÉRÉ-GAME

Construction 
de stratégies 

d’achat

Technique 
de vente 

des stratégies
Savoir vendre 
les stratégies

CO-CONSTRUIRE DES SOLUTIONS
STRATÉGIQUES PERSONNALISÉES
POUR AGIR SUR LE MARCHÉ DES CÉRÉALES

CÉRÉ-GAME CONSULTING propose :

•	Une analyse du besoin.
•	La co-construction d’une gamme 

complète de produits structurés.
•	La classification « profil de gain/coût » 

pour une diversification de l’offre 
en fonctions des conditions de marché.

CÉRÉ-GAME CONSULTING vous guide dans  
la co-construction d’offre de stratégies d’achat. 
Grâce à la maitrise des outils par CÉRÉ-GAME, 
vous comprenez rapidement le fonctionnement 
« technique » de ces stratégies.

Votre offre complète vous permet de satisfaire tout type 
de besoin et vous démarque sur le terrain, tout en vous 
donnant une image de professionnel.

APPRENDRE À PITCHER CHAQUE SCÉNARIO
ET MAÎTRISER L’ART DE L’ÉCOUTE
POUR DE MEILLEURES VENTES

CÉRÉ-GAME CONSULTING propose :

•	Le développement de l’argumentaire 
commercial pour chaque stratégie.

•	L’aide à l’élaboration de fiches produits détaillées.
•	La mise en situation par des jeux de rôles authentiques 

pour maîtriser la détection du besoin afin d’adapter l’offre 
en conséquence.

•	L’acquisition des réflexes permettant de déterminer 
par l’écoute le besoin et donc le choix de stratégie idéale.

CÉRÉ-GAME CONSULTING vous aide à détecter 
les besoins qui naîtront des entretiens commerciaux 
avec vos clients. Vous disposez de tous les arguments 
nécessaires pour adapter votre offre stratégique 
à ces besoins. N’hésitez pas à faire reformuler votre 
client en cas de doute !



Antoine WUCHNER
Founder

12 rue de Strasbourg
67120 MOLSHEIM

Tél : 06 74 89 62 31
antoine.wuchner@cere-game.fr
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